@ Springer

Evelyn Nicole Lefevre-Sandt

Immobilien
erfolgreich vermarkten

Praxiserprobte Strategien
und Techniken fiir Makler

4. Auflage

@ Springer Gabler

4. Aufl. 2017, VI, 131 S.

@ Springer Gabler

Q Druckausgabe

Softcover
Ladenpreis
> *29,99 € (D) | 30,83 € (A) | CHF 31.00

@ eBook

Erhéltlich bei lhrer Bibliothek
oder
» springer.com/shop

springer.de

E.N. Lefévre-Sandt
Immobilien erfolgreich vermarkten

Praxiserprobte Strategien und Techniken fiir Makler

» Praxisnahe Anleitung zur Pflege von
KundenbeziehungenAnschauliche Vermittlung von wichtigem
Faktenwissen und liberzeugender VerhandlungsfiihrungMit vielen
Mustern und Checklisten

Immobilien erfolgreich vermarkten Dieses Buch unterstiitzt Immobilienmakler,

sich auf die neuen Anforderungen des Marktes einzustellen. Neben Sachkunde

und Verhandlungsstérke vermittelt die erfahrene Trainerin Evelyn Nicole Lefévre-
Sandt, wie sich Makler mit individuellen Dienstleistungen rund um die Immobilie
Alleinstellungsmerkmale fiir ihr Geschéft erarbeiten konnen. Denn Makler, die ihren
Beruf nicht nur als Vermittlung eines Geschéftsabschlusses verstehen, sondern denen
auch ihre Rolle als umfassender Dienstleister bewusst und wichtig ist, sind nicht nur
6konomisch nachhaltig erfolgreicher. Sie haben aulerdem Freude an einem erfiillenden
Beruf. Der Inhalt - Den Markt beherrschen « Die Makler-Erfolgsstrategie « Weitere
Erfolgswege - Ausblick Die Autorin Evelyn-Nicole Lefevre-Sandt arbeitet seit 1989 fiir
die Immobilienbranche. Aktiv und erfolgreich tatig als Maklerin unter anderem fiir

eine Sparkassentochter, fiir die Immobilientdchter zweier namhafter Bausparkassen
und im Bereich Auslandsimmobilien. Finanzierungsspezialistin. Selbststandige
Immobilienmaklerin. Seit 1997 arbeitet Sie ebenso erfolgreich als Trainerin fiir die
Immobilienwirtschaft, fir namhafte GrofSunternehmen und zahllose Immobilienmakler.
Sie ist zertifizierte psychologische Beraterin und Coach. Dazu bekannte Fachbuch- und
Studienbriefautorin, Tutorin & Dozentin.
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